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Offre de stage : BUSINESS DEVELOPPER

Alegre Silencio Business Web Agency

Basée a Porto (Portugal) depuis janvier 2018, I'entreprise évolue dans un contexte international.
L’activité principale d’AlegreSilencio est d’accompagner les petites et moyennes entreprises a
vendre leurs produits sur Internet en améliorant leur visibilité et leur performance.

Nous assistons les chefs d’entreprises dans la création et la configuration de leur réseaux sociaux,
dans la formation et la création de contenu, ainsi que dans l'application des bases du
référencement sur les moteurs de recherche.

La proposition de valeur est d’améliorer les performances, augmenter leur chiffre d’affaire, donner
de la visibilité sur le web et apporter une nouvelle image ainsi que de la fraicheur.

Ainsi nous proposons un accompagnement personnalisé grace a notre expertise :
- création de site vitrine

- création des réseaux sociaux

- configurations des balises SEO

- création de rapport de mesure

- création de contenu

- formation a la création de contenu

- conseil et audit digital

Parmis nos clients sont comptés I'agence immobiliere spécialisée dans l'aide aux étudiants
étrangers « Gotoo Lille », ainsi que I'école d’anglais pour enfants « Linguish ».

« Penser, faire, mesurer, recommencer »

Business Developper

Secteur d’activité = communication web et traditionnelle
Type de contrat = stage
Rémunération = bourse erasmus (entre 300€ et 400€ par mois)

Durée du contrat = 6 mois

Activité principale :

> créer un portefeuille de clients

> développer les partenaires

> analyser et comprendre les problémes ou les besoins des clients et leur proposer une solution
adaptée a une demande ou a une problématique client

> promouvoir 'offre de service ou de produits dont il a la charge

> développer 'activité auprés de prospects

> développer les partenaires

> rendre compte de son activité principale

Description synthétique :

Il réalise, voire dépasse, les objectifs commerciaux (quantitatifs et qualitatifs) qui lui sont fixés en
répondant aux besoins des clients et prospects, sur un secteur déterminé et dans le respect de la
stratégie commerciale de l'entreprise.
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Savoir-faire :

> prospection de nouveaux clients

> élaboration d’une proposition commerciale en conformité avec la politique commerciale
> participation a I'élaboration de la proposition technique

> conclusion de vente

> suivi de 'avancement de projet

Connaissances :

> techniques de vente

> techniques de négociation

> connaissances des produits/services de I'entreprise

> connaissances générales du secteur informatique et du métier associé

Qualités requises :
> sens du service

> communication

> orientation client
> esprit d’initiative

Profil recherché :

> école de commerce
> Master 1 minimum
> anglais requis



