
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 
 
 
 
 

 

 
• Neuakquise von Kunden. 
• Pflege von Geschäftsbeziehungen.  
• Management unseres CRM-Systems.  
• Strategische Vertrieb in Deutschland & 
Mexiko.  
• Identifikation neuer Geschäftsfelder, 
Märkte, Dienstleistungen. 
• Unterstützung bei der Standortsuche von 
ausländischen Unternehmen in Mexiko.  
• Messebesuche.  
• Optimierung interner Kommunikation.  
 

 
Mit Ihren Standorten in Querétaro, Mexiko-Stadt und Heidenheim (Baden-Württemberg), unterstützt 
Zeitgeist internationale Unternehmen beim Einstieg und langfristigem Erfolg in Mexiko. Mit ihrem 
Verständnis für die globalen Zusammenhänge und der lokalen Expertise, hilft Zeitgeist seinen Kunden 
bei rechtlichen, buchhalterischen und Steuerthemen auf dem mexikanischen Markt. Mexiko ist unsere 
Leidenschaft. Wir glauben an das enorme Potenzial, ungeachtet aller Schwierigkeiten. Um in Mexiko 
langfristig Erfolg zu haben, braucht man Ausdauer. Die haben wir. Lassen Sie uns diese Herausforderung 
gemeinsam bewältigen, werden Sie Teil unseres Unternehmens in Mexiko. 

Beginn:  
Januar 2021 (oder früher). 
 
Dauer:  
Minimum 3 Monate. 
 
Standort: Querétaro / 
Juriquilla 
 
Bewerben Sie sich unter:  
info@zeitgeist.mx 
 
Job ID: 0089 

• Absolvent/in oder Student/in im Bereich der 
Wirtschafts-, Rechtswissenschaften oder einer 
vergleichbaren Fachrichtung. 

• Idealerweise haben Sie erste praktische 
Erfahrungen im Vertrieb, Marketing oder 
Business Development.  

• Sehr gute MS Office Kenntnisse und Erfahrung 
in der Verwaltung von CRM-Systemen setzen 
wir voraus. 

• Kommunikationsstärke sowie ein souveränes 
Auftreten runden Ihr Profil ab. 

 
Ihre Sprachkenntnisse:  
       Deutsch: C1          Englisch: C1          Spanisch: B2 
 

Praktikum / Thesis  
Sales / Marketing / Vertrieb  
(m/w/d) 
 
Job ID 0089 | Standort: Querétaro, Mexiko 
 

 ÜBER DIE ZEITGEIST CONSULTING GROUP 

Ihre Aufgaben:  Ihr Profil:  

Unser Angebot:  

 
 
 
 

• Erfahrungen im Vertrieb, Marketing und 
Business Development.  
•  Persönlicher Kontakt mit Geschäftsführern 
& Entscheidungsträgern in Mexiko. 
• Ein junges, dynamisches, internat. Team  
• Start-Up Atmosphäre.  
• Ein Kundenportfolio von Unternehmen aus 
Europa, USA und Asien. 
• Enge Zusammenarbeit mit der 
Geschäftsführung.  
• Teilnahme an Geschäftsreisen und 
Messebesuchen. 
• Unterstützung bei der Wohnungssuche. 
• Vermittlung von Sprachkursen.  
 

https://www.linkedin.com/company/zeitgeist-consulting-group/
mailto:info@zeitgeist.mx?subject=Bewerbung%20Praktikum%20/%20Thesis%20Vertrieb%20bei%20Zeitgeist%20Mexiko

